Junior Account Manager (w/m/d)

Sie sind begeisterungsfahig und haben sich Ziele gesetzt? Herzlich willkommen in unserem Team!

Das sind wir

Wir bieten professionelle Management-, Prozess- und IT-Beratung sowie Projektunterstitzung mit Schwerpunkt im SAP-
Umfeld. Seit 1999 beraten wir erfolgreich namhafte Kunden und besitzen langjdhrige Erfahrung, insbesondere im
Offentlichen Sektor, in der Ver- und Entsorgungswirtschaft und in der Finanzwirtschaft. Einer unserer Erfolgsfaktoren: Unsere
Berater (w/m/d) bieten den Kunden technische und fachliche Expertise in einer Person - oder anders ausgedriickt,
Losungskompetenz mit dem Blick firs Ganze.

Das erwartet Sie Das bringen Sie mit

& Als Junior Account Manager (w/m/d) sind Sie von & Einen guten bis sehr guten Studienabschluss in
Anfang an in den kompletten Vertriebszyklus, von der Betriebswirtschaftslehre (BWL), Volkswirtschaftslehre
Bedarfsermittlung tiber den Angebotsprozess und (VWL) oder eines vergleichbaren Studiengangs,
Auftragsabschluss bis hin zur After-Sales-Betreuung, idealerweise mit Schwerpunkt Vertrieb/Marketing
involviert.

Erste Erfahrungen im Vertriebsumfeld sind von Vorteil

Sukzessiv tibernehmen Sie lhren eigenen Kundenkreis
in der Ver- und Entsorgungswirtschaft und entwickeln
diesen kontinuierlich weiter. Ein erfahrener bpc-Kollege Eine hohe Prasentations- und Kommunikationsfreude
(w/m/d) steht lhnen als Mentor (w/m/d) stets zur Seite sowie ausgezeichnete Deutschkenntnisse in Wort und
und garantiert eine professionelle Einarbeitung sowie Schrift

Integration ins Team.

Ausgeprdgte Teamorientierung und eine detailgenaue,
strukturierte und selbststandige Arbeitsweise

In Zusammenarbeit mit den Fach- und Fuihrungskraften
unterstutzen Sie fortlaufend bei der Weiterentwicklung
unserer Leistungsangebote sowie interner Vertriebs-
instrumente.

Sichere Anwendung von MS PowerPoint, Word und Excel

Mit konstantem Blick auf aktuelle Markt-, Partner- und
Wettbewerbsentwicklungen sammeln Sie relevante
Informationen, bereiten Entscheidungsvorlagen auf und
berichten direkt an den Vorstand.

Gemeinsam mit dem Vertriebsteam nehmen Sie an
Messen und bpc-eigenen Kundenveranstaltungen teil.

Das bieten wir Ihnen

= Eine Vertrauenskultur, die durch starken Teamgeist und Kollegenzusammenhalt gepragt ist
= Verantwortungsvolle Aufgaben und Gestaltungsmoglichkeiten
= Eine moderne Bliroausstattung und angenehme Arbeitsumgebung in zentraler Hafenlage

® RegelmaRigen Austausch und gemeinsamen SpaR bei Firmenevents

Das ist Ilhr nachster Schritt

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann senden Sie uns gerne unverbindlich Ihr Xing-/ LinkedIn-Profil oder direkt lhre
Bewerbungsunterlagen online mit der Angabe lhrer Gehaltsvorstellung und Verfiigbarkeit. Wir beantworten gerne lhre Fragen
und freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. Ihre Ansprechpartnerin ist Lisa Streeb.
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