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Airline Alliances – Recent News
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„Neuordnung auf dem Markt für Flugreisen“ –
The Networking Perspective

„Der Himmel über Deutschland wird neu aufgeteilt.“
„Der Preiskrieg der Billigflieger … zwingen die 
Fluggesellschaften …
zu immer neuen Bündnissen.“
„… sodass ein neues Lager im Kampf gegen 
Branchenprimus Lufthansa heranwachsen könnte.“
„Doch Experten sehen große Risiken.“
„Über größere Einheiten hoffen die Manager, die 
Kosten zu senken und ihren Kunden ein 
umfassendes Flugnetz bieten zu können.“
„Zudem vereinbarten DBA und Air Berlin eine 
Zusammenarbeit im Vertrieb.“
„Branchenkreise beäugen Kooperation skeptisch“
„Der Trend zu großen Bündnissen hält jedenfalls 
an.“

Which

drivers and motives,

strategy issues,

and 
management issues

are being addressed 
in the article?
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